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车的品质如何？价格是否合适？随着二
手新能源汽车车源增多，对其检测评估的需求
随之增加。

标准要及时跟上。罗磊介绍，自 2021 年
中国汽车流通协会发布行业首个针对新能源
二手车流通的团体标准《二手纯电动乘用车鉴
定评估技术规范》后，各机构陆续推出了团体
标准，各地区也出台了相关支持政策，推动了
二手新能源汽车市场的健康发展。

“近年来，大量的新能源二手车开始进入
市场，这些新能源二手车怎样定好价，怎样进
入市场流通，应该在建立行业标准上下功夫。”
中国拍卖行业协会副会长韩涛透露，中国拍卖
行业协会车委会目前已开展新能源汽车拍卖
检测评估规程团标编写工作。

与燃油车相比，消费者对二手新能源车的
电池情况尤为关注。

根据二手新能源车的特性，懂车帝设计了
不同的检测方式，整体的检测项目达到 328
项，并根据车型不同动态调整，其中新能源车
最多的检测项目一共 380 项，增加 11 项三电
检测及58项电池检测。懂车帝有关负责人表
示，目前来看，随着新能源车渗透率的持续扩
大以及二手新能源车检测技术和标准的不断
提高，二手新能源车的流通性已经超过二手燃
油车。只有规范化、透明化检测评估，才能保
证新能源二手车交易市场的健康持续发展。

未来走势如何？中国汽车流通协会介绍，
从二手车经销商的反馈来看，市场正释放出积
极信号。据调研，超过1/3的二手车经销商表
示 11 月第一周（11 月 4 日—11 月 10 日）客流
有所增长，三成企业成交量较上周有明显提升
同时，近六成企业反映成交量持续稳定向好。
展望四季度，经销商普遍持乐观态度。超过七
成经销商预计二手车销量将与去年持平或实
现增长，显示出行业内部的积极预期和信心。

中国汽车流通协会副秘书长郎学红说，新
能源车保有量的快速增长意味着新能源二手
车即将驶入快速发展阶段。“从目前发展速度
推算，预计今年新能源二手车交易量有望首次
突破百万辆。”她说。

据人民日报海外版

00后小陈正准备购买一辆新能源
汽车。“我家离公司太远了，坐地铁需要
一个多小时，我一直想买辆车通勤用。
但是手头存款不多，买新车的压力大。
了解到现在有不少准新车标准的二手
新能源汽车价格便宜，有点心动了。”小
陈说，二手车平台上一些行驶不到0.01
万公里的新能源汽车，价格比新车指导
价便宜 30%左右。例如，在某平台上，
一辆今年 10 月份刚刚上牌、行驶不到
0.01万公里的蔚来ES6 2024款标准续
航版，新车指导价为 33.8 万元，在二手
车平台上标价为22.5万元。

二手车市场中，二手新能源汽车已
成为增速最快的细分市场。据中国汽
车流通协会数据显示，今年1—9月，全
国新能源二手车共交易 78.98 万辆，同
比增长54%。

谁在买？中国汽车流通协会副会
长罗磊告诉本报记者，年轻人是二手新
能源汽车的消费主力，愿意尝鲜的他们
对新能源汽车和二手新能源汽车的接
受程度都偏高，只要价格合适、车况够
好，年轻消费者就愿意购买二手新能源
汽车。懂车帝二手车门店运营负责人
甘超介绍，购买二手新能源车的人群，
除了35岁以下偏年轻的人群，还有不少
人买二手新能源汽车是为了跑网约车
或进行其他运营。

买什么样的？根据中国汽车流通
协会发布的8月数据，从车型来看，二手
新能源乘用车中 SUV 车型占比最高，
其次是微型车。从车龄结构来看，2年
以内的车型占比有所增长。从交易价
格区间来看，8 万—12 万元、12 万—15
万元、30万元以上的新能源二手车占比

有所增长。“受欢迎的新能源车是不分
新车与二手车的。”甘超介绍，从懂车帝
汽车商城近3个月的成交记录来看，比
亚迪、理想、特斯拉位居二手新能源车
成交榜单的前三位，与新车销量排名基
本一致。

价格和车龄是影响消费者选择二
手新能源汽车的关键因素。“与传统燃
油车相比，由于新能源汽车的迭代速度
更快，二手新能源汽车的流通也更快，
车龄在2年以内的进入流通的比例超过
40%，相当于准新车。”中国汽车流通协
会副会长罗磊对记者说。从市场反馈
看，准新车的确更受欢迎。采访中不少
消费者表示，如果价格合适，会考虑二
手新能源汽车，但一定会选择车况特别
新的。

今年以来，二手新能源汽车为什么
卖得好？

“前端市场已经打开是重要因素。”
罗磊表示，新能源汽车销量超过燃油
车，证明市场已经全面接受了新能源汽
车。中国汽车工业协会数据显示，今年
1—10 月，新能源汽车销量完成 975 万
辆，同比增长 33.9%。10 月，新能源汽
车国内零售渗透率 52.9%，已连续 3 个
月渗透率超过50%。

再看二手车整体市场。中国汽车流
通协会发布的数据显示，今年9月，全国
二手车市场交易量165.84万辆，环比增
长5.89％，同比增长4.19％，交易金额为
1063.91亿元。截至10月20日，二手车
交易量已连续7周实现环比增长。罗磊
表示，目前二手车市场环境更好了，保有
量大幅度提升，尤其是新能源汽车保有
量已经超过2400万辆，提升很快，为二
手新能源汽车的快速增长夯实了基础。

政策层面，全国范围内汽车以旧换

新政策的深入实施成为市场增长的关
键驱动力。以旧换新政策在增加新车
销售量的同时，也让更多二手车流入市
场，让消费者有了更多选择。虽然目前
置换出的二手车以燃油车为主，但也为
市场上提供了更多的二手新能源汽车。

不仅二手车整体市场更火热了，拍
卖市场也愈发成熟，为二手新能源汽车
市场的增长提供了助力。在二手车限
迁取消、“两新”（大规模设备更新、消费
品以旧换新）系列政策以及《关于促进
汽车消费的若干措施》等政策推动下，
近年来，国内机动车拍卖市场进入了加
速发展期。

据《机动车拍卖市场发展情况暨
2023年中国机动车拍卖市场统计年报》

（以下简称“《年报》”）数据，2023年，全
国机动车拍卖的市场规模与市场主体
实现双增。其中，全国机动车拍卖成交
额为 318.03 亿元，连续 5 年创历史新
高；全国开展机动车拍卖活动企业首次

突破 400 家；今年上半年，国内机动车
拍卖市场延续良好发展势头，半年度成
交额同比增长18.94%。

长期以来，由于燃油车保有量高于
新能源汽车，因此在机动车拍卖市场
中，燃油车往往占据主导地位。

随着新能源汽车渗透率增长、迭代
速度加快，新能源二手车正在加速进入
拍卖市场。“往往是形成规模的车源才
会进入拍卖市场，例如租赁用车。近年
来，网约车行业越来越倾向于使用新能
源汽车，因此拍卖市场上的二手新能源
汽车数量更多了。”罗磊说。

《年报》数据显示，2023年，纯电动
车拍卖成交 4.26 万台，成交额 21.39 亿
元，同比增长 149.59%；插电式混动车
拍卖成交1.4万台，成交额12.08亿元。
在市场份额方面，纯电动车拍卖成交数
量占机动车拍卖市场总量的比例上升
至6.08%；插电式混合车拍卖成交数量
占市场总量的2%。

1.年轻人是购买主力

2.以旧换新政策助力

3.市场释放积极信号

谁在购买二手新能源汽车？
价格合适、车况较新、电池好用，这样的二手新能源汽车你会买吗？在新能源汽车销量持

续增长的同时，购买二手新能源汽车的人也越来越多了。
今年9月，全国新能源二手车共交易10.05万辆，环比增长8.1%，同比增长32.5%。二

手新能源汽车已经成为二手车领域增速最快的细分市场。
哪些消费者在购买二手新能源汽车？这一细分市场为何能快速增长？记者进行了采访。

立冬已过，小雪也至，多地接连发
布寒潮预警。随着天气的变化，保温杯
销量逐渐上升。

保温性是保温杯的重要性能指标
之一。如何判断杯子的保温性？一些
网友称，向保温杯内胆吹口气，再将其
放在耳边，如有明显的“嗡嗡”声，则说
明杯子保温性好。这种方法在网络上
被形象地称为“吹气听声”法。这种方
法靠谱吗？

“所谓的‘吹气听声’其实和‘贝壳
共振’原理相似。”重庆大学物理学院副
教授龚佑品告诉记者，当人们将杯子等
半开放物体对着耳朵时，杯外气流会进
入杯子内部，随后反复折返于杯子内壁
与耳道，形成“嗡嗡”声。他进一步解释
道，我们向任何材质的杯子吹口气都会
听到“嗡嗡”声，甚至不吹气也能听到声

音，因为“嗡嗡”声实际上就是空气流动
产生的噪声。

那么，什么样的保温杯保温性能更
好呢？“与常规杯子不同，保温杯中设有
真空层，且杯口小，可阻隔热传导和热
对流；其内胆外壁上往往会镀一层银或
铜，有助于减少热辐射。”龚佑品告诉记
者，保温杯的真空层工艺技术是决定保
温效果的关键，但对于普通消费者来
说，很难判断工艺的好坏。因此，他建
议消费者在选购保温杯时，购买有合规
标识和合格证的产品。此外，还可以通
过对比不同产品的保温实验报告，选购
保温杯。

面对细分化程度较高的保温杯市
场，专家提醒，除关注保温效果外，根据
自身需求选择适宜材质的保温杯也极
为重要。

记者在多个电商平台以“保温杯”
为关键词进行检索，发现市面上的保温
杯内胆和过滤网材质基本为 304 不锈
钢、316 不锈钢等，而杯盖材质多为硅
胶、聚丙烯（PP）等。龚佑品建议，虽然
采用食品级304不锈钢的保温杯最为常
见，但若有长期泡茶或盛装酸性饮品的
使用需求，最好选用抗腐蚀性更强的医
用级316不锈钢材质制作的保温杯。硅
胶、PP材质制作的杯盖相对安全，在高
温下不易释放有害物质，可放心选购。

龚佑品提醒，随着人们消费需求的
升级，保温杯的款式更新潮，功能也从
单一的保温变得更加综合，如具备温度
显示、提醒饮水等智能化功能。消费者
在选购时，应根据自身使用需求，优先
选择标识齐全、工艺先进、材质安全的
保温杯产品。 据《科技日报》

冬季来临,如何选购保温杯?


